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Mity zwi gzane z Rekomendag T

W dniu 23 lutego 2010 r. KNF prayp Rekomendagj T dla bankéw. Jest to zbior
zasad dotyercych udzielania kredytéw detalicznych, bazyich m.in. na zasadzie rzetelnego
badania zdolnii kredytowej klienta. W zwizku z licznymi pytaniami i komentarzami
wyjasniamy, na czym polega dziatanie Rekomendacji T alaimy mity naroste wokot jej
zapisow.

Mit 1 , Banki kedg udziela: znacznie mniej kredytéw. Kredytowdhie mniej o 80%.”

Bedzie mniej ,ztych” kredytéw. Kredytobiorcy rzetelnie regulagy zobowazania nie bda
musieli pokryw& kosztéw udzielania kredytow osobom, ktére riews stanie regulowa
zobowhzan. Mniej zlych kredytbw oznacza riszy i tatwiej dosipny kredyt dla
kredytobiorcy legitymujcego s¢ adekwatn zdolngcia kredytows. Klientéw, ktérzy
sp&niaja sic ze sptai rat jest coraz wrcej. Dane pokazuwj ze ,psucie” s¢ diugéw
bankowych dotyczy jukredytow na blisko 17 mld zt (rok wcagej byto to 9 mid z).

Aby dyskusja miata charakter merytoryczny, liczbysa wynika¢ z analizy. Argument
,80%”" jest czsto wywany przez Zwjzek Bankow Polskich (ZBP). UKNF zwrdcitesdo
ZBP z préba o przedstawienie analiz pozwaleych sformutowd powyzszy tez. Bez
rezultatu.

Zgodnie z wyliczeniami UKNF spadek akcji kredytowegze wynigé nie wigcej niz 5% w
przypadku kredytéw mieszkaniowych i 10% dla kredytGonsumpcyjnych, przy czym
bedzie on dotyczyt bankéw nastawionych na agresywsprzeda. Wickszas¢ bankow ju
teraz nie akceptuje olagienia wecej niz potowy zarobkéw klienta dtugiem (rekomendacja
dopuszcza wisze obcizenie — na poziomie 65% dla osOb zarajuiggh powyej sredniej
krajowej). Srednia warté¢ kredytu mieszkaniowego wynosi ok. 150 tys. zi. Kavo
maksymalnego kredytu, jakietizie mogta zaagna¢ osoba zarabiaga sredni krajowa (ok.
3,2 tys. zt brutto) nie zmienigi

Mit 2 ,Ludzie bedg mniej kupowa, a to spowoduje spowolnienie gospodarcze.”

Osoby nadmiernie zadtzone zwykle tylko raz wspomagaj wzrost gospodarczy swoimi
zakupami (pé&zniej ich zarobki id na sptat rosmcych rat). Dla gospodarki jest to sytuacja
niebezpieczna, poniewgo okresie jednorazowe] zgkiszonej konsumpcji nagiuje trwate
zatamanie. Okoto trzysta tysly 0sob, gtdwnie o najnszych dochodach, zadigo sic ponad
miare.

Mit 3 ,Limit zadtuzania sk do potowy dochodow jest ztym pomystem, bo odcina
najubaszym mdiwos¢ zadtgania se.”

Osoby o niskich dochodach najszybciej wpadajw ,p ¢tle zadtuzenia”.



Przykfad 1

W 2007-2008 r13 bankdwi inne firmy payczkowe udzielity59 kredytow pani kzdacej na
emeryturze. hczne zadhizenie — 0,5 min zt. Banki sprawdzaty terminpabstug zadhwzenia,
nie interesujc sk kwota zadhzenia.

Przykfad 2

Osoba zarabiaga 2,4 tys. zt (wynagrodzenie plus renta) wpadtapivak zadtwzenia. Jej
taczny dtug:153 tys. ziw 7 bankach Przez kilka lat sptacata jeden kredyt poprzezazmmie
kolejnych bez wiedzy wspétmainka. Obecnie 4—osobowej rodzinie po optaceniu stkimh
rachunkéw ,nazycie” zostaje 500 zi.

Przykfad 3

W ciagu 1,5 roku (2007-2008)0 bankéwi kilka firm pozyczkowych udzielito klientow20
kredytéw i pozyczek na tak kwote, iz jego hczne raty przekraczaty o 2 tys. dochody. 11
kredytow zostato udzielonych po przekroczeniu dodwoprzez 4czne zadhzenie.

Bank zwykle poradzi sobie z niesptacanym kredytemoze sprzeda go firmie
windykacyjnej. Klient zostaje Za dtugiem i problemami finansowymi.

Mit 4 ,Bedzie trudniej zacigngé¢ kredyt, jgli klient bedzie chciat kupi sprzt
RTV/AGD na raty, todulzie musiat zabraze soh ,tone” dokumentéw.”

Zeby udzielé komus kredytu, bank musi sprawdzi, czy dochody dhznika umozliwia

sptate rat. Odefcie od tej zasady jestodtem obecnego kryzysu. Waemnie przejrzystych i
czytelnych procedur badania zdddoob kredytowej jest warunkiem bezpiedzéva

oszczdnaici zdeponowanych w bankach. Nie medby¢ tak, ze bank udzielag kredytu nie
zastga informacji na temat zoboyzan zachgnigtych wczéniej przez kredytobiokc Banki

musz wtozy¢ wysitek w lepsz ocer, jakie  mazliwosci finansowe klienta, korzystgj z

wiasnych i zewstrznych danych.

Zdolnas¢ kredytowa nie jest wyznacznikiem zamosci. Klient, nie kkdac specjalisf od
finansow i ekonomii, nie zawsze jest w stanie iafirzewidzi€, czy kredyt kdzie dla niego
bezpieczny czy zbyt kosztowny. Zadaniem bankugegacowé takie ryzyko. Chodzi o to,
by banki doktadniej sprawdzaty, czy koszty utrzymgkienta oraz jego zarobki pozwainu
sptacé kredyt i spa spokojnie.

Mit 5 ,Trzeba ju teraz zaeigac kredyt, bo péniej bedzie trudniej.”

Trzeba oddzielé marketing od rzetelnej analizy. Banki, deweloperzy i pwednicy
postarag sic marketingowo wykorzystaRekomendagj T do zwkkszenia zainteresowania
kredytem. Niektérzy probaj wykorzystg kazda zmiarg, rowniez t¢ na lepsze,zeby
dodatkowo zarolsi Nie naley uleg& takim ,dobrym radom”. Nie warto podejmowa
pochopnej, nieprzendlanej decyzji o zaggnieciu np. kredytu mieszkaniowego pod
wptywem argumentacji przeciwnikbw Rekomendacji T.

Mit 6 ,Banki zaostrzyly kryteria udzielania kredytow, ¢aiRekomendacja T jest
niepotrzebna.”

Po spowolnieniu gospodarczym nagpuje ozywienie, a wraz z nim wekszy apetyt na
ryzyko. Pamec instytucji nastawionych na zysk jest krotkazy@ienie akcji kredytowej w



okresie wzrostu gospodarczego jest naturalne. Aklipznos¢ regulacji oznaczaze ramy
formalne wyznaczage poziom akceptowanego ryzyka powinny ograrides wzrost, do
takiego stopnia, aby w okresie spowolnienia, ngraait stabilndci instytucji finansowych.

Mit 7 ,Rekomendacja T jest spdiona. Rekomendacja T jest wprowadzana za
szybko.”

Ostabienie zjawisk kryzysowych na rynku finansowymjest dobrym momentem, aby
okresli¢ zasady jego funkcjonowania po kryzysie.

Kiedy jest dobry moment na wprowadzenie dobrychadaadzielania kredytow? €&
komentatoréw uwza, ze jest za pino, inni —ze zbyt wczénie. Tymczasem zalecenia
Rekomendacji T zostaly przygotowane w taki spodibzadziataty w kadych warunkach
rynkowych.

Mit 8 ,Rekomendacja T daje pretekst bankom dagksaania mar kredytowych.”

Nie jest wina pasterza,ze wilk chce pareé¢ owce. Nie ma takich zapisow w Rekomendacii
T. Jest wskazanie dla bankéw na #fiwe sposoby dziatania np. w razie wysienia
gwaitownych zmian na rynku (podobnie jak w obgzmjacej od 2006 r. Rekomendacji S).
Banki mog woéwczas probowa negocjowa umowy z Kklientami, tworzy dodatkowe
rezerwy, ustanowi dodatkowe zabezpieczenie. Nie jest to uwarunkowapewadzeniem
Rekomendacji T. Zdaniem UKNF klient, podpisujumowe kredytows powinien zostéa
zapoznany z madiwymi scenariuszami. Dlatego w Rekomendacji T ambd s¢ zalecenie
wpisywania do umow mdiwych dziatar banku.

Efektem Rekomendacji T nie by spadek mar, bo kredytow zagrmnych kgdzie mniej.
Kredyty beda kierowane tam, gdzie jest zdoktdkredytowa. Rzetelny klient otrzymantzy i
tatwiej dostpny kredyt, bo nie dmlzie musiat ptaci za klienta nierzetelnego.

Mit 9 ,Lepsze efekty girekomendacja datoby zastosowanie innych instruéwent
nadzorczych - indywidualnych zalécskierowanych do najbardziej agresywnych
bankow.”

Nadzér wytycza boisko do gry, ale nie kopie pitkiRynek wymaga jasnych, przejrzystych i
wspolnych standardéw dla wszystkich. Nadzor nadoe wydaje indywidualne zalecenia,
jednak okrélanie zasad adekwatnych do konkretnych podmiot&hsfedkiem wyptkowym,
ktérego zastosowanie jest uzasadnione nadzwyczajokoliczncgciami. Oba rozwizania
Si¢ uzupetniay.

Mit 10 ,W Rekomendacji T powinno ¢siuwzgedni¢ wszystkie uwagfrodowiska
bankowego.”

Gdyby to lobby bankowe ukftadatlo Rekomendag T, skiadataby se ona z jednego
zdania: ,Zarabiajcie kosztem klientdw i nie przejmucie si¢ ryzykiem.” Akceptacja
wszystkich postulatéw bankowcow bytaby rownoznacznsamoregulagj rynku. Wiara w
poprawne dziatanie takiego mechanizmu upadta wragylzuchem kryzysusubprime A
postulaty dotyczce rynku finansowego formutowane w USA i Unii Eueggkiej nie
wskazujy na to, by zawierzono skuteczaootakiego poddgia.



